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- Vi frykter ikke fremtiden

Wifa er kjeden som lar butikkene bestemme selv. | kulissene styrer brgdreparet
Stian og Lars Alexander Wiulsrud.

Av Robert Walmann/ifi.no

|
- Pk kx| x|

| IRESTIERNER TresTERG | (I TRESTERNG | |
i Gulvlakk Gulvlakg

i |
-1

1 ,ﬂ
<y ==

Nederst pa bildgren skimtes et klistremerke. Logoen er en fargerik stjerne og det star «wifa». Det er
forkortelsen for «Wiulsrud Farge». En kjede som i dag teller 44 fargehandlere spredt rundt i landet.
Kjeden ble etablert av Lars Wiulsrud for 20 ar siden. | dag er det hans to sgnner som driver selskapet
videre. Stian gjer avtaler med leverandgrer og falger opp butikkene. Lars Alexander har kontroll pa alt
det gkonomiske. De mener selv at de er summen av sin far.
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PA FARTEN: Stian Wiulsrud og broren Lars Alexander farter landet rundt for & ta vare p& medlemsbutikkene i sin kjede «Wifa» —
Vi falger i var fars fotspor, sier de.

Ser lyst pa fremtiden

- Vi hgrer eksperter si at det er kun de stgrste i bransjen som vil overleve. Det tror ikke vi. Vi mener det
handler om & la butikkeiere drive butikk pa egne premisser. Ingen kjenner kundene bedre enn dem. Var
jobb er & sarge for at de far gode priser og passe pa at de har det de trenger, men nar det er sagt, ser vi
at de store blir stgrre. De kjedene i midten kan fa problemer. Vi gar heller motsatt vei. Vi skal veere en
liten, gammeldags kjede der alt handler om & drive faghandel mot lokalmiljget, forteller Stian.
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FULLE HUS: Hos Proff Oppussing i Oslo stremmer kundene til. De kjienner mannen bak kassen. — Vi tror de butikkene som
skaper et personlig forhold til kundene sine vil overleve, sier brgdreparet.

Vil ha det enkelt

Bradrene tror pa ukompliserte Igsninger og de satser ikke pa digitalisering eller automatisering.

- Vi vil ha det enkelt. Det finnes faktisk en kigpmann pa Vestlandet som ikke en gang har datamaskin
eller mobiltelefon, sier Stian.

Han smiler ogsa nar han tenker pa sin egen far.

— Pappa Lars brukte penn og papir. Han hadde alle tall, kontakter og systemer i hodet. Han startet i
bransjen som 19-aring og kjenner alt og alle. Vi lever godt pa hans innsats, men jeg innrammer at vi ma
bruke datamaskiner for & holde orden i sysakene, sier Lars Alexander.
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SISTE DANS: For var Lars Alexander en av landets beste dansere. Han var blant annet proffdanser i «Skal Vi Danse» pa TV2.
Na er han mest opptatt av at medlemsbutikkene skal selge maling og parkett.

Tror pa lokale kremmere

De to bradrene har ingen planer om a skifte beite. Det er Wifa de brenner for.

- Vi skal drive kjeden de neste 20 arene slik faren var har gjort det til na. Nar butikkene etterspgr nye
Izsninger eller behov, er vi klare til & endre. Men ikke far. | dag bestar kjieden av kremmere som har
butikken som sitt livsgrunnlag. Det er ingen grunn til 2 endre pa noe som helst. Se bare pa USA.
Kjgpesentrene forsvinner, men sma faghandlere popper opp igjen. Kundene vil alltid oppsgke faghandel
lokalt, sier de.



